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ALLGEMEINE GESCHÄFTSBEDINGUNGEN 

 
Auftragserteilung 
Die Erteilung von Aufträgen sowie das Buchen von Trainings können schriftlich, 
telefonisch oder mündlich erfolgen und gelten als verbindlich angenommen, wenn 
eine schriftliche Bestätigung von Kraus && Kraus erfolgt ist. Es existiert dann ein 
Vertrag zum Erbringen der gewünschten Leistungen und Abnahme des erteilten 
Auftrages. 
 
Ausfallbestimmungen 
Können vereinbarte Termine zur Erbringung von Leistungen aufgrund höherer 
Gewalt, Krankheit, Unfall oder sonstiger widriger Umstände, die Hans-Peter Kraus 
nicht zu verantworten hat, nicht eingehalten werden, sind eventuell schon geleistete 
Honorare / Teilnehmergebühren zurückzuerstatten. Schadensersatz o.ä. 
Erstattungen können nicht geltend gemacht werden. 
 
Rücktrittsrecht 
Nach bestätigter Auftragserteilung kann bis zu drei Monate vor Arbeitsaufnahme / 
Trainingsbeginn durch eine schriftliche Erklärung vom Vertrag zurückgetreten 
werden. Bei späterem Rücktritt sind Ausfallkosten zu entrichten: 
 
 bis zu 1 Monat vor Beginn   75% des vereinbarten Honorars 

unter 1 Monat vor Beginn  100% des vereinbarten Honorars 
 
Das Kündigungsrecht des Auftrags- Dienstberechtigten nach § 627 BGB ist 
ausgeschlossen. 
 
Urheberrechte 
Auftraggeber und Teilnehmer von Trainings- und Untersuchungsmaßnahmen 
erkennen das Urheberrecht aus allen von Hans-Peter Kraus erstellten Werken an.  
Vervielfältigung oder Verbreitung bedarf der Zustimmung durch Hans-Peter Kraus. 
 
Honorare 
Für Seminare, Trainings und Workshops beträgt das Honorar pro Tag € 2.200,00 
 
50% des Tagessatzes werden berechnet für Vor- und Nachbereitung, 
Präsentationen,  Coachingmaßnahmen vor Ort, Veranstaltungen bei einem „Tag der 
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offenen Tür“ und jeweils vereinbarten Projekten, wie z.B. Erarbeitung von 
Marketinginstrumenten, Werbemaßnahmen oder TV - Vorbereitungen bei einer 
Agentur. 
 
Sonderkonditionen 
Die Honorare ermäßigen sich um 10% pro Seminartag bei einem Auftragsvolumen 
von über 30 Tagen. 
 
Die Honorare ermäßigen sich um 15%  pro Seminartag bei einem Auftragsvolumen 
von über 50 Tagen. 
 
Reisekosten 
Der Auftraggeber erstattet die Reisekosten für Flüge, Zug- und Taxifahrten. Für 
Fahrten mit eigenem PKW werden € 0,83 pro km in Rechnung gestellt. 
 
Unterbringung 
Bei notwendigen Übernachtungen übernimmt der Auftraggeber die anfallenden Hotel- 
und Verpflegungskosten. 
 
Mehrwertsteuer 
Auf alle genannten Ansprüche wird zusätzlich die Mehrwertsteuer in der gesetzlich 
festgelegten Höhe von 19% fällig. 
 
Abrechnung 
Am Anfang des Monats werden die Dienstleistungen des Vormonats in Rechnung 
gestellt. Diese wird innerhalb von 14 Tagen beglichen. 
 
 

 

Hans-Peter Kraus 
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